FABRICA DE SOFTWARE

10 Passos para Criar um SaaS Lucrativo

Guia pratico para transformar sua ideia em uma plataforma Saa$S escaldvel e com
receita recorrente.

Por que este checklist existe?

Mais de 1.000 projetos de software nos ensinaram uma licdo: construir um Saa$ lucrativo vai muito
além de programar — é preciso validar o mercado, definir o modelo de negdcio certo e criar uma
arquitetura que escale. Este guia retine os 10 passos essenciais que seguimos na Fabrica de
Software para criar plataformas SaaS que geram receita recorrente de verdade.

Validagao do Problema e do Mercado

Confirme que o problema que vocé quer resolver existe de fato e que pessoas estdo dispostas a pagar
por uma solucdo. Converse com clientes potenciais antes de escrever cédigo.

Entreviste pelo menos 15 potenciais clientes sobre o problema

Valide a disposigao de pagar por uma solugdo
Dica: Se o cliente ndo sente dor o suficiente para pagar, vocé ndao tem um negdcio.

Definicao do Modelo de Negdcio e Precificagao

Escolha o modelo de assinatura ideal: mensal, anual, freemium ou tiers. Defina pregos com base no
valor entregue e na disposi¢do a pagar do mercado.

Defina os planos e faixas de preco do SaaS

Calcule o CAC (Custo de Aquisi¢do de Cliente) estimado
Dica: Um preco muito baixo desvaloriza seu produto. Teste diferentes faixas.

Pesquisa de Concorréncia e Diferenciacao

Analise concorrentes diretos e indiretos. Identifique o que eles fazem bem e onde falham. Seu
diferencial competitivo é o que fara clientes escolherem vocé.



Analise 5 concorrentes diretos e seus modelos de precificacdao

Defina 3 diferenciais competitivos claros
Dica: Nao tente competir em preco — compita em valor.

Arquitetura Multi-tenant

Projete o banco de dados e a infraestrutura para suportar multiplos clientes com isolamento de dados.
Uma arquitetura multi-tenant bem feita escala sem dores.

Projete o esquema de dados com isolamento por cliente

Defina a estratégia de deploy e escalabilidade
Dica: Pense na arquitetura como se vocé tivesse 10.000 clientes no primeiro dia.

Prototipacao do Produto

Crie um protdtipo funcional para validar com clientes potenciais antes de desenvolver o produto
completo. Feedback cedo evita construir a coisa errada.

Crie protdtipo navegavel com as funcionalidades principais

Apresente para potenciais clientes e colete feedback
Dica: Mostre o protoétipo antes de construir — o barato sai caro.

Desenvolvimento do MVP

Construa a versdo enxuta com autenticacdo, funcionalidade principal e pagamentos. Foque em entregar
valor real com o minimo de recursos possivel.

Implemente autenticacdo e gestdo de usuarios

Desenvolva a funcionalidade principal com integragdo de pagamentos
Dica: Seu SaaS precisa estar pronto para cobrar desde o primeiro dia.

Integracdao de Pagamentos Recorrentes

Configure Stripe, Mercado Pago ou PagSeguro com cobranga automatica recorrente. A experiéncia de
pagamento precisa ser simples, segura e sem atritos.



Configure o gateway de pagamento com cobranga recorrente

Teste o ciclo completo: cadastro, pagamento, cancelamento
Dica: Um checkout complexo é a principal causa de abandono de assinatura.

Infraestrutura Cloud e Escalabilidade

Faca deploy em AWS, Google Cloud ou Vercel com escalabilidade automatica. A infraestrutura certa
garante que seu Saa$S aguente picos de acesso sem cair.

Configure servidores com auto-scaling e balanceamento de carga

Implemente CI/CD para deploys automatizados
Dica: Invista em infraestrutura desde o inicio — migrar depois é doloroso.

Langcamento e Aquisi¢cao de Clientes

Crie uma estratégia de go-to-market com landing page, SEO, conteudo e trafego pago. Um langamento
bem planejado atrai os primeiros clientes pagantes.

Crie landing page de vendas com SEO otimizado

Planeje campanhas de trafego pago e contelddo organico
Dica: Os primeiros 100 clientes sdo os mais dificeis — e os mais importantes.

Métricas, Iteragao e Crescimento

Monitore churn, LTV, CAC e outras métricas-chave. Use dados para iterar o produto e melhorar
continuamente. Saa$S que ndo evolui, morre.

Configure dashboards com métricas de negdcio e produto

Estabelega ciclos de iteragdo baseados em dados e feedback
Dica: Seu churn é o termémetro da sauide do seu SaaS.
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